UVERTURE SEPTEMBRE 2009

BAC PROFESSIONNEL
CONSEIL VENTE EN 3 ANS

"Produits horticoles et de jardinage"

= Un équilibre entre matieres générales et techniques

= Des modules « vente » permettant de réaliser des taches commerciales usuelles

= Une pratique technique permettant 'acquisition des savoirs et savoir-faire
nécessaires a la connaissance, au suivi et a I'entretien des produits horticoles
et de jardinage

= Des outils performants sur le site (serre pédagogique, atelier mécanique) adaptés
au secteur professionnel

=Un lien fort avec la profession dans le cadre des stages (6 semaines) et des travaux
pratiques

Une activité « vente » tournée vers un secteur en plein essor
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